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أم البواقي في : 19_ 01_2025



الإجابة على السؤال الأول : الشرح باختصار ومن منظور اتصالي وبالأمثلة التوضيحية  :                           ( 5  نقاط )
-- البلاغة السفسطائية والبلاغة الفلسفية 0.25………………………………………………………………………….
بالمثال التطبيقي................... ……….....…………………………………………………………………….0.75

-- مغالطة المنحدر المنزلق 0.25……………………...…………………………………………………………….
بالمثال التطبيقي................... ……….....…………………………………………………………………….0.75

-- البلاغة ، الخطابة ، الفصاحة 0.75……….……………………………………………………………………….
بالمثال التطبيقي................... ……….....…………………………………………………………………….0.75

-- مغالطة الاحتكام إلى السلطة 0.25…………………………………..…………………………………………….
بالمثال التطبيقي................... ……….....…………………..………………………………………………….0.5
--  البلاغة الرقمية 0.25…………………….…………………………………………………………………….
بالمثال التطبيقي................... ……….....…………………………..………………………………………….0.5
ملاحظة الشرح  يكون من منظور اتصالي ، مع تدعيم إجابتك بأمثلة تطبيقية على كل مصطلح
الإجابة على السؤال الثاني  : الشرح باختصار وبالأمثلة التوضيحية  :                                                         ( 5   نقاط )
-- هناك طرق وأساليب اقناعية منها ما هو قائم على العقل والمنطق ومنها ما هو قائم على العاطفة والأهواء  
المطلوب : حددها بالشرح المختصر وبالأمثلة التوضيحية  
-أولا : - طريقا الإقناع للمستمع  : وضع عالم النفس رتشارد بيتي وجون كاسيبو طريقتين في الإقناع وهي: 
1-1- الطريقة الفكرية ( أو المركزية) : وفيها يقوم متلقي الرسالة بالتفكير في الرسالة بتحليل جميع الأسباب المنطقية والأدلة التي قدمتها بتدبر....................................................................0.25بالمثال التوضيحي........................................................... 0.75
1-2- الطريقة اللافكرية أو الطرفية : في هذه الطريقة لا يمضي مستقبل الرسالة سوى قليل من الوقت للتفكير في محتوى الرسالة ، ويقوم العقل باتخاذ قرار مفاجئ ويوعز إلى المتلقي بقول نعم أو لا ، وغاليا ما تكون هذه القرارات الفجائية متخذة بدافع العاطفة ،ويعتمد فيها المتلقي على الدلالات البسيطة أو الإيماءات ..............................0.25بالمثال التوضيحي.................................................. 0.75
ثانيا: - النماذج الاقناعية   : كما أن هناك بعضا من الطرق التي تجسدت في نماذج الاتصال حددها الباحث مارجريسون منها ما هو قائم على العقل وهي: نموذج الإقناع / نموذج التفاوض / نموذج الاستقطاب / أما نموذج التعصب وهو نموذج قائم على تغليب منطق التعصب والأهواء على العقل...........................................................0.5 بالمثال التوضيحي................................................... 0.5
1- نموذج الإقناع : ..............................................0.25 بالشرح والمثال............................................................0.25


                                                   وضع الطرف المؤثر
                                                 وضع الطرف المتلقي

2- نموذج التفاوض ......................................0.25.بالشرح والمثال  .................................................................. 0.25

 وهو ما يوضحه الشكل الأتي: 
                                                   وضع الطرف المؤثر 

                                       وضع الطرف المتلقي
                                                            
الوقت 
3- نموذج التعصب : ................................................0.25 بالشرح والمثال......................................................... 0.25


                              
وضع الطرف المؤثر 
                                    وضع الطرف الأخر 

                                     الوقت 
4- نموذج الاستقطاب  : ..............................................0.25 بالشرح والمثال ...................................................... 0.25 

                                وضع الطرف المؤثر
                                وضع الطرف المتلقي
                                                
الوقت 
الإجابة على السؤال الثالث :                                                                                               ( 8   نقاط )
ملاحظة : - قراءة السؤال جيدا ، - تفكيك السؤال -  ( والإجابة عليه كالأتي )  :  

مقدمة :..........................................................................................................................................................0.5
- ذكر المثال أو النموذج التطبيقي ( المؤسسة المعنية بتجسيد محاور الإجابة على السؤال ) .................................................0.5
العرض:...............................................................................................................................................(6.5  نقاط )

أولا - الأساليب والشروط القائمة على البلاغة الحجاجية : الاعتماد على الأدوات الصرفية والنحوية، والبعض من الآليات البلاغية بغية التأثير والإقناع ، وكذلك الآليات الشبهة منطقية ( ابتعاد القائمين على المؤسسة( ذكر نوع المؤسسة ...)  على أي تعقيدات لفظية خلال الاتصال الداخلي أو الخارجي ، مع انتقاء الجمل وحسن اختيار المفردات ذات المعاني المستقطبة وليست المنفرة ............................1  

ثانيا- كما تعتمد تلك المؤسسة ( ذكر نوع المؤسسة وهدفها،،،،الخ ) على أسس ومقاربات نظرية في محتوى وسائلها الاتصالية نذكر منها: 1- نظرية ارسطو : والتي تقوم على وظيفتي التأثير والإقناع ................................0.5 والتي اشترط فيها : المعرفة بطبائع البشر والمقصود بهم الجمهور الداخلي وكذا الخارجي للمؤسسة بغية الإقناع والتأثير، كذلك معرفة مختلف الانفعالات وأرائهم ومقترحاتهم وأخذها بعين الاعتبار من قبل المؤسسة ، ومعرفة الجوانب الأخلاقية لديهم واستغلالها لصالح المؤسسة لتحقيق أهدافها ( ذكر هدف المؤسسة المعنية في المثال) ................................................................................................................................0.5

2 - نظرية بيرلمان للحجاج 

2-1- عناصر ومحاور الحجاج وفقا لمخطط تصور بيرلمان للحجاج : 

-  اعتمد بيرلمان في تصوره لعناصر ومعايير الحجاج وشروطه على المنظور الاتصالي القائم على أسس ومبادئ بناء عناصر العملية  ,وذلك 
وفقا لما يلي :  
	الباعث أو المرسل  
	طبيعة الموضوع 
	العلاقة بين الطرفين أثناء الحجاجة 
	الحجج : دورها،طبيعتها وشروطها 
	المحور 
	الغاية 
	الغاية الأسمى 

	الاختلاف 
	الاحتمال والإمكان 
	التفاهم والتعاون والتقارب 
	الترجيح ، المعقولية، المقامية 
	المتلقي 
	الاستمالة والتأثير العملي( الإقناع)  
	الحرية 

	جدول يبين: تصور برلمان للحجاج.......................................................................................................................0.5 


شرح المخطط وتبيان علاقته بالمؤسسات : من خلال الجدول يتضح أن تصور برلمان للحجاج تصور اتصالي قائم على أسس ومبادئ بناء عناصر العملية  الاتصالية( المرسل ، الرسالة، المتلقي، الهدف والغاية، الوسيلة) و من أهم العناصر التي ركز عليها هي الحجة وتحقيق الغاية وهي التأثير في المتلقي وإقناعه واستمالته لتقبل ما تم نقله من المرسل وهو ما تسعى اليه اغلب المؤسسات إعلامية كانت أو إدارية أو اقتصادية ....الخ ................................................................................................................................1
2-2  شروط ومعايير الحجاج حسب تصور بيرلمان( تبيان طرق تجسيدها من قبل المؤسسات)   : 
1- الاختلاف : ....................................................................0.25 بالشرح ومثال تطبيقي........................................0.25

2- موضوع المحاججة (عنصر الاحتمال والإمكان) : .................... 0.25 بالشرح ومثال تطبيقي...................................... 0.25
3- التفهم وتقبل الرأي الأخر والابتعاد عن التعصب:  ................. 0.25 بالشرح و بمثال تطبيقي....................................... 0.25
4- الغاية ( الحرية) : ....................................................... 0.25 بالشرح و مثال تطبيقي........................................ 0.25

رابعا :  المنهج المغالطي القائم على التشكيك : وبالرغم من أن العديد من المؤسسات والقائمين يعتمدون وينتهجون تلك الأساليب والطرق البلاغية والاقناعية لتحقيق أهدافها وتحسين صورتها إلا أن البعض منهم ينتهج المنهج المغالطي القائم على التشكيك من خلال اعتمادهم على بعض المغالطات لتنفيذ مصالحها على حساب المصلحة العامة ( كاستخدام مغالطة الاحتكام للسلطة ، مغالطة الاحتمالين ، مغالطة التماس المشاعر ، مغالطة حدث قبله فهو سببه.......الخ )
بالشرح وبالمثال التطبيقي  .................................................................................................................1 نقطة     

خلاصة :.................................................................................................................................................0.5 نقطة
................................................................ملاحظة : نقطتين للإجابة المنظمة والممنهجة ...........................بالتوفيق والسداد
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